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_¿Qué es?

El servicio de Lead Generation provee a
nuestros clientes de contactos de empresas
interesadas en sus productos, es decir,
clientes potenciales de alta conversión.

¿Qué es para nosotros un cliente potencial de alta

conversión?

Una empresa que utiliza equipamiento informático es
cliente potencial para una empresa que suministra dichos
dispositivos.

Una empresa que está buscando proveedor o va a
cambiar sus equipo en un corto periodo de tiempo es
un cliente potencial de alta conversión.
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_¿Cómo funciona?

En 5 pasos:

1.- Se realiza un análisis de sus productos ofertados.

2.- Se realiza una segmentación de clientes potenciales.

3.- Se ejecuta una búsqueda masiva de contactos que cumplan con los
requisitos básicos para ser considerados como potenciales.

4.- Se contacta directamente con ellos para analizar su interés hacia el/los
producto/s, sus preferencias y el plazo de tiempo en el que estaría
interesado adquirirlo.

5.- CadaCliente Potencial de alta conversión detectado es enviado
a nuestro cliente para que lo incluya en sus procesos comerciales
(visita de sus agentes comerciales, envío de información,
presupuesto, etc.).
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_Acción de apoyo on-line.

R&MK en colaboración con

dinema ofrece

campañas de lead generation a

través de campañas on-line.

Básicamente las campañas consisten

en la elaboración de una estrategia

de comunicación, creatividades y

plataformas (página web de

aterrizaje y formulario) y su

ubicación en medios acordes al

público buscado.

www.dinema.es
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_Acción de apoyo on-line.

Búsqueda activa a través de redes sociales.

Hoy en día existe una tendencia hacia comunicar ciertas necesidades a través de diferentes redes

sociales, para determinados productos es muy productivo realizar una búsqueda activa para

detectar oportunidades.
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